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La fonction commerciale est le vecteur de croissance des
enfreprises. 1"
Cette filiere forme de futurs P@mércioux et responsables
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- Responsable de points dé e'spec
- Adjoint responsable du ra e m A
- Responsable de Clientele.

- Conselllere
- Prospecter,
- Négocier,
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CAP Employé de Vente
Spécialise Bac Pro Vente Bac Pro
Option Alimentaire (3 ans) Commerce
Option Produits courants (3 ans)
(2 ans)
Francais Histoire Francais Francais
Géographie Mathématiques Ouverture sur le
Maths Sciences Ouverture sur le monde
Anglais monde Mathématiques
ok Anglais Anglais
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PSE Arts Appliqués Arts Appliqués
Vente Eco Droit Vente
Stocks assortiments Prospection Eco Droit
Environnement Négociation Gestion
économique et juridique Suivi clientéle Mercatique
EPS EPS EPS
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- Apprentis (de 16 a 25 ans),

-  Demandeurs d’empilois (P6le Emploi, Région,...),

- Salariés (Contrats de Professionnalisation, DIF,
CIF, périodes de professionnalisation,...),

- Bénéficiaires d'une VAE : modules complémentaires.

CAP : 1 semaine CFA / 2 semaines Entreprise
Bac Pro 3 ans : 1 semaine CFA / 1 semaine Entreprise
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