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C'est tout d'abord un vendeur, un manageur commercial :
la « force vive » de I'entreprise.

La maitrise des technologies de l'information et de la
communication sont essentielles.

Vous pourrez intervenir dans différents domaines d’activités
au sein d'une entreprise, fels que :

- soutien a I'activité/commerciale
(prospecteur, promoteur, rimateur;.,.)
- relation clients
(représentant, négociateur, chargé de
clientele,...).

Sevairfaire developpis

Gestion de Projet,
Gestion de Clientele,

Management de I'équipe commerciale,
Communication et Négociation clientéle
*sksk

LVE,

Culture Générale et Expression écrite,
Management des entreprises,

Droit.

- Organisation et management d’une équipe,

- Prospection et gestion jusqu'a la fidélisation de la
clientele,

- Développement des nouvelles technologies,

- Rédaction des comptes-rendus d’activités.
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Apprentis (de 16 a 25 ans),

Demandeurs d’emplois (Péle Emploi, Région,...),
Salariés (Contrats de Professionnalisation, DIF,
CIF, périodes de professionnalisation,...),

Bénéficiaires d'une VAE : modules complémentaires.

- Ténacité,

2 semaines CFA / 2 semaines Entreprise
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Partenariat avec le Crédit Agricole
et Bouygues Telecom.
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